Izbirni predmet

RETORIKA

Gotovo vsi poznamo naslednjo zgodbo: u¢enec mora pred razredom nekaj povedati. 1S¢e steno, na
katero se bo naslonil, da mu bo varovala hrbet. Roke se potijo in nervozno meckajo rob oblacila;
prestopa se z noge na nogo ali pa jih tesno prekriza; pogled je uprt v tla, v strop, zazrt je v daljavo
visoko nad glavami posluSalcev ali pa bega po prostoru. Nato mora nesrecnik Se spregovoriti: glas se
trese, misel uhaja in polni govor z molkom ter masili, dihanje je plitko in hitro, v grlu se naredi cmok...

Je kdo pomislil, da si tak govorec $e Zeli izpostavitve? Gotovo ne. Tak “govorni nastop” ¢loveku vzame
voljo, pocCuti se razvrednotenega in poniZzanega, ima obcCutek, da je odpovedal. Svojega znanja ne zna
oznanjati. A temu se da pomagati. Imamo priloZnost popraviti zamujeno.

Kaj je retorika?

Retorika je boj za pozornost posluSalcev. (Zdravko Zupanci¢: Mali vedez retorike. Ljubljana: Pravlji€no gledalisce, 1994.)

Retorika (govornistvo) je javno nastopanje in uspe$no komuniciranje; je govorno nastopanje posameznikov pred manjso ali
vecjo skupino poslusalcev, ki so zbrani na istem prostoru. (Boris Grabnar: Retorika za vsakogar. Ljubljana: DZS, 1991, 120.)
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Kaj bomo poceli pri pouku retorike?

Cilji

* Znam argumentirati in protiargumentirati.

* Znam pripraviti govore za razli¢ne priloznosti.

» Znajdem se pri debati, diskusiji, intervjuju, izjavi in prezentaciji.
* Znam samozavestno nastopiti pred radijskim mikrofonom.

* Znam samozavestno nastopiti pred televizijsko kamero.

Vsebina

» Dinami¢no prepletanje teorije in vaj. Kako sestaviti govor? O ¢em govoriti? Retori¢ni triki. Nerodni
zacetki. Kako prepricati publiko? Kako se predstaviti? Kaj na razgovoru za sluzbo? Kako na radiu?
Kako pred kamero? Kako pravilno dihati? Kako se znebiti treme?

* Trenje mnenj in argumentov.

 Karizmati¢ni govornik (skladnost verbalne, neverbalne in paraverbalne komunikacije).

* Vrste in oblike govorov (priloznostni govor, najava, intervju, izjava, prezentacija).

* Glas in jezik (barva, intonacija, jakost, ritem, gladkost, besedni zaklad, mo¢ besed).

* Debata in diskusija.

» Odpravljanje nelagodja in strahu pred nastopom.

* Trening vedje fleksibilnosti, iznajdljivosti, samozavesti, karizmati¢nosti.

* Nastop pred mikrofonom in kamero (predpriprava, nastop, analiza).

* Osebni videz in nastop.

* Treningi, treningi, treningi ...



Metode in oblike dela

Aktivne oblike uc¢enja in treniranja, igre vlog, debata, nastop pred kamero, delo v dvojicah in skupinah,
skupinska diskusija 0 napakah, ki jih je potrebno odpraviti, in pravilnih prijemih ...

Poudarek bo na DEBATI.

V debati se soocita dve (lahko tudi ve€) nasprotujocih si strani in poskuSata prepri¢ati publiko/sodnike.
Debato kot tekmovalno disciplino v taki ali drugaéni obliki pozna skoraj polovica drzav na svetu.

Vsaka stran v debati, najpogosteje sta dve, ena, ki trditev zagovarja, in druga, ki jo zavra¢a, Obe imata
enako moznost, da predstavita staliS¢a. To pomeni, da ne glede na to, o katerem debatnem

formatu govorimo, ima vsaka stran na razpolago prav toliko ¢asa kot druga stran. Debatni format tudi
doloca, koliko govorcev, govornic je na vsaki strani, vrstni red, kako si govorci sledijo in naloge
govorcev, kaj mora kdo narediti.

Vsaka debata ima naprej dolo€eno debatno trditev, o kateri se debatira. Obiajno so debatne trditve
zanimive in pomembne za debatirajoCe in publiko (npr. V Sole bi morali uvesti Solske uniforme.V Sole
bi morali uvesti tabli¢ne racunalnike.V Solah bi morali ukiniti ocenjevanje.Vzgojnih predmetov ne bi
smeli ocenjevati.)

Trditev mora biti ubesedena tako, da omogoca argumente tako za kot proti, biti mora jasna in
preprosta. Debatna trditev mora biti vedno uravnotezena tako, da omogoca tako argumente za kot
proti. Ena stran tako predstavi argumente, ki trditev zagovarjajo, druga strani predstavlja argumente, ki
trditev zavracajo ali/in zavracajo argumente zagovorniske strani. Skratka vsaka skupina predstavlja
razlicne poglede, drugane argumente, izhaja iz razli¢nih predpostavk.

Seveda obe ekipi tudi zavra€ata argumente nasprotne strani, vzpostavi se tocka spora, kar je jedro,
bistvo debate. Velika razlika od neformalne debate v vsakodnevnem zivljenju, ko poskuSamo
prepri¢ati sogovornico, je dejstvo, da v izobraZevalni debati vedno nagovarjamo publiko oz. sodnike.
Sodnice in sodnike poskusamo prepric¢ati, da so nasi argumenti bolj$i. Tako sodniki na osnovi razli¢nih
kriterijev, najodloCilnejsi je argumentacija, odlo€ijo, kdo je zmagovalec v debati.

Debata razvija kriticno misljenje, argumentacijske sposobnosti, ves¢ine javnega nastopanja, je odlicna
metoda za pridobivanje znanja, usposablja mlade za timsko delo in jih uci, kako najti reSitve za
razli¢ne probleme sodobne druzbe.

Vsekakor se debaterji naucijo tudi, kako se gradiva prebira, saj morajo pregledati Stevilne dokumente,
da dobijo Sirok vpogled v obravnavano temo, kar jih uri v hitrem pregledovanju, »skeniranju« takih ali
drugacnih dokumentov. Poleg tega se naucijo tudi hitro ovrednotiti pregledane informacije, izlusciti
tiste, ki jih potrebujejo za debato.

Vsako leto pa se spoznamo tudi z delom na radiu. Preprosto se odpeljemo v Ljubljano, obis¢emo
Radio 1, tam pa nam prijazno predstavijo, katere retori¢ne spretnosti so pomembne za radijskega
moderatorja oz. kogar koli, ki se znajde pred radijskim mikrofonom ...

Pridite, ne bo vam zal!



